
ELN 818
ORATORIA PARA HABLAR EN PÚBLICO EN FORMA EFECTIVA

OBJETIVOS                       

Al  Finalizar  el  curso,  los  participantes  estarán  en condiciones  de  aplicar  correctamente  técnicas  y  de
comunicación  interpersonal,  utilizar  los  principios que  permiten  expresar  ideas  con  claridad,  junto  con  el
mejoramiento de las expresiones verbales y corporales, identificando las propias fortalezas y debilidades como
orador, con tal de realizar una exposición efectiva que perdure en el tiempo y en la mente del oyente.

TEMARIO

1. LA COMUNICACIÓN ORAL

- Concepto de comunicación.
- Lenguaje Oral.
- Los elementos de la comunicación.
- Las interferencias de la comunicación.
- Formas de expresión Oral.
- Técnicas de expresión oral exitosa.
- Expresiones faciales y postura.
- Programación Mental.
- El termino PNL
- Acciones Corporales.
- El discurso Expositivo.

2. LA COMUNICACIÓN NO VERBAL

- La comunicación verbal.
- Reglas para el éxito del lenguaje no verbal.
- Técnicas para una acertada improvisación.
- Estilos de aprendizaje.
- Manejo de los nervios.
- Comportamiento ante las preguntas o el debate.
- Hablar en público.

3. PREPARÁNDONOS PARA HABLAR

- Inteligencia Emocional.
- Fundamento Neurológico.
- Pilares de la inteligencia emocional.
- Claves para evitar la timidez.
- Estrategias para hablar en público.
- Manejo de los temores.
- Mitos y realidades.
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4. LA COMUNICACIÓN Y LA ORATORIA

- La Comunicación y la Oratoria.
- Formas de comunicación.
- Diferencias entre discurso y oratoria.
- La Conferencia.
- Aspectos Formales de un discurso.

5. MOVIMIENTOS CORPORALES

- La importancia del lenguaje corporal.
- Elementos no verbales.
- El cuerpo del mensaje.
- El Rostro humano.
- Expresiones de la mirada
- La interpretación de la postura.
- Importancia de la indumentaria.
- Interpretaciones de la oratoria.
- Como conservar la calma.

DURACION: 24 Horas
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Sin Mínimo de Participantes

Curso disponible para comenzar en forma inmediata

Más de 500 Empresas e Instituciones Clientes

Certificado

Todos los participantes que cumplan los requisitos de aprobación, recibirán un Certificado / Diploma de nuestra
Organización.

Requisitos de Aprobación

La nota mínima para aprobar es de 80 puntos de 100

Experiencia

Procase Capacitación imparte Cursos desde 1995

Certificación

Procase Capacitación se encuentra certificada en ISO 9001 y NCh 2728
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